
  
 

Üksikasjalikum informatsioon ja tasumine ürituse eest kohalikus Herbalife Müügikeskuses, 
tel.: 800 0371 110  või e-posti teel: ESTorderline@filuet.lv 

 

   
EEEeeesssiiissstttuuujjjaaattteee   kkkllluuubbbiii   llliiiiiigggeee   
BBBlllaaakkkeee   MMMooorrrgggaaannn   BBBAAALLLTTTIII   RRRIIIIIIKKKIIIDDDEEESSS!!!   
RRiiiiaa,,  LLäättii  ––  55..--66..  jjuuuunnii  22001100  

MMäärrkkiiggee  sseeee  oommaa  kkaalleennddrriissssee  ––  ttee  EEII  SSAAAA  sseeddaa  
ssüünnddmmuusstt  vvaahheellee  jjäättttaa!!!!!!  
17-aastaselt lahkus Blake koolist ja teenis 300 dollarit kuus muru niites, kui ta esimest 
korda Herbalife’ist telesaates kuulis. „Ma sain Distribuutori telefoninumbri ja helistasin 
kohe,“ meenutab Blake, „aga kui ta kuulis, kui noor ma olen, suunas ta mind teise 
Distribuutori juurde. Minu arvates ta mõtles, et mul ei saa selles vanuses piisavalt tõsi taga 
olla.“ Kanada elanik jätkab: „Ma hakkasin kohe tooteid kasutama, võtsin 13 naela alla ja 
veendusin, et need tooted toimivad. Kuna ma selle ajani ei olnud kunagi midagi müünud 
ega teadnud, kuidas esitlusi teha, rääkisin lihtsalt oma isiklikest tulemustest. Just nii 
tekkisid mulle esimesed kliendid.“ Täiskasvanud ei võtnud Blake’i tõsiselt, seetõttu hakkas 
ta oma äri üles ehitama eakaaslastega. Tema äri kasvas aeglaselt, kuid järjekindlalt. Tänu 
järjekindlusele ja kindlameelsusele, ületades paljusid takistusi, liikus Blake samm-sammult 
edasi, kuni kvalifitseerus Presidendi meeskonna liikmeks. „Presidendi meeskonna liikmeks 
saanuna sain ma võimaluse teha koostööd Herbalife’i Distribuutoritega,“ tunnistab Blake. 
„Nende väljaõpe osutus hindamatuks.“* 

 
*Tulemused käivad ainult konkreetse isiku (või näidete) kohta.   

KKvvaalliiffiittsseeeerruummiisseedd  ((jjaaaannuuaarr--mmaaii  22001100))::  
VVIIPP  DDiissttrriibbuuuuttoorriittee  kkoooolliittuuss    
• Avatud kõigile Distribuutoritele, kes on kogunud 500 mahupunkti ühe kuuga. 
 
EEdduueehhiittaajjaattee  kkoooolliittuuss  
• Avatud kõigile Distribuutoritele, kes on kogunud kahel kuul 500 mahupunkti. 
• Avatud kõigile Distribuutoritele, kes on kogunud 1000 mahupunkti ühe kuuga. 
 
SSuuppeerrvviiiissoorriittee  kkoooolliittuuss    
• Avatud kõigile Superviisoritele. 
 
LLeeaaddeerrsshhiipp  SScchhooooll  
• Avatud kõigile TTAABB  ТТeeaammii  jjaa  AAWWTT  22001100  lliiiikkmmeetteellee JA 
• Avatud täielikult kvalifitseeritud Superviisoritele, kes on kogunud 10 000 mahupunkti ühel kuul VÕI 
• Avatud täielikult kvalifitseeritud Superviisoritele, kes on kogunud kahel kuul 5000 mahupunkti VÕI 
• Avatud täielikult kvalifitseeritud Superviisoritele, kes on kogunud neljal kuul 2500 mahupunkti VÕI 
• Avatud täielikult kvalifitseeritud Superviisoritele, kes on kogunud 500 eripreemiapunkti (RO) ühel kuul VÕI 
• Avatud neile Superviisoritele, kes on kvalifitseerunud Superviisori staatusesse kvalifitseerumisperioodi jooksul ja lisaks 

kvalifitseerumismahtudele kogunud 5000 mahupunkti ühel kuul või 2500 mahupunkti kahel kuul. 
 

KKvvaalliiffiittsseeeerruummiissvvaassttuuvvõõtttt  
• Avatud täielikult kvalifitseeritud Superviisoritele, kes on kogunud 10 000 mahupunkti ühel kuul VÕI 
• Avatud täielikult kvalifitseeritud Superviisoritele, kes on kogunud kokku 12 500 mahupunkti neljal järjestikusel kuul, kuid mitte vähem kui 

2500 mahupunkti igal nendest kuudest VÕI 
• Avatud täielikult kvalifitseeritud Superviisoritele, kes on sponsoreerinud 20 uut esimese põlve Distribuutorit (lisatingimus: kõik 20 

Distribuutorit, kes on kvalifitseerumisperioodil juurde tulnud, peavad esitama vähemalt ühe tootetellimuse oma ID-numbri all). 
 

EEkksskkuurrssiioooonn  RRiiiiaass  LLIIMMUUSSIIIINNIIGGAA  kkooooss  BBllaakkee  MMoorrggaanniiggaa    
• Avatud täielikult kvalifitseeritud Superviisoritele, kes on kogunud 10 000 mahupunkti ühel kuul. 

 
 

 


