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A\ EXTRAVAGANZA
ﬁ TURIN - ITAI_Y R 2““9 DOKAZANO. SNAZNO. SADA JE VRIJEME.

DA LI STE VEC KUPILI VASU ULAZNICU?

Ulaznice za ovaj fantastican dogadaj prodaju se brzo stoga krenite u
kupnju | osigurajte se biti u Torinu na
Extravaganzi!

Evo zaSto morate biti tamo ~

* Inspirativni speakeri
SluSajte inspirativhe speakere iz cijele regije
PLUS specijalne goste, te Herbalife Chairmana i Chief Executive
Officera, Michael O. Johnsona.

» Specijalni kvalifikacijski Party
VeliCanstvena transformacije dogoditi ¢e se na partyu u
Torinu, Officine Grandi Riparazioni sluZzbeno je bila tvornica
Iz industrijskog doba.... ovo ¢e biti maskiranje kao nikada do sada!
Party u ovom fantasti¢cnom okruZenju sa ¢lanovima Chairman’s Cluba i
President’'s Teama i uZivanje u ukusnoj hrani i pi¢u..

* Herbalife Idol
Dali Cete se i Vi natjecati kako biste bili jedan od 8 finalista koji ¢e
pjevati uZivo na pozornici Extravaganze? Bez obzira da li ¢ete zbilja
biti izvodag ili Cete uZivati u spektaklu iz vasih sjedala, obe¢ajemo da
¢e ovo biti jedna od najzabavnijih veceri koje ste ikada doZivjeli!

Iskoristite prednost kupnje ulaznice po jeftinijoj cijeni —
USTEDITE CAK 40€ u odnosu na regularnu cijenu ulaznice.

OGRANICEN BROJ ULAZNICA PO POVOLJNIJOJ CIJENI VAM JE NA
RASPOLAGANJU ZA KUPNJU!

Ulaznica po
povoljnijoj Sifra F577 Po osobi 100€

cijeni

Kupite vasu
ulaznicu danas
putem e-maila
FeedbackHR@herb
alife.com_ili putem
faxa na: +39 02
7005 7446

. Novo kvalificirani Supervizori koji su se kvalificirali za status Supervizora nakon

posljiednjeg roka za kupnju ulaznice po snizenoj cijeni pla¢aju samo 100€ po osobi

sve do tog datuma dogadaja

- Samo narudzbe ulaznica koje glase na ime kvalificiranog Distributera biti ¢e obranene.

- Maksimalno 2 ulaznice po Distributerstvu. Kupljene ulaznice se ne mogu refundirati

ifili prenijeti na drugu osobu. Posto je ovo business sastanak,

djeci nece biti dozvoljen ulaz na SVE sekcije doganaja uklju¢ujuci i Party (osim dojilja sa
novoronencadi).
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