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PPEENNGGUUMMUUMMAANN  PPEEMMBBIICCAARRAA  TTAAMMUU  IISSTTIIMMEEWWAA!!    
  

TTEEBBAAKK  SSIIAAPPAA  YYAANNGG  DDAATTAANNGG  KKEEMMBBAALLII??  
 
Beliau merupakan inspirasi untuk Leadership Asia Pasifik pada World Team 
School di Macau, kami kirim beliau kembali untuk dilihat oleh seluruh 
organisasi Anda di Extravaganza! Bersama istrinya Carola, pasangan 
mengagumkan ini diharapkan akan membawa bisnis Anda lebih tinggi lagi! 
Atas banyaknya permintaan, mari kita sambut dengan hangat;   
 

AAnnggggoottaa  CChhaaiirrmmaann’’ss  CClluubb    

GGuuiilllleerrmmoo  &&  CCaarroollaa  LLuunnaa  
  
 
 

Herbalife telah membuka kesempatan yang sangat besar untuk Guillermo dan Carola Luna. Sebagai pelajar medis yang 
berjuang di Venezuela, Guillermo tahu ia ingin membantu orang banyak, namun ia juga membutuhkannya untuk dirinya 
sendiri. Ia bersedia berdiri di antrian selama dua jam, hanya untuk mendapatkan makan siang gratis di universitas, agar ia 
dapat tetap bersekolah dan menjadi seorang dokter - untuk membantu orang banyak. Begitu sulitnya untuk dilalui, akhirnya 
beliau menemukan jalan.  
 
Ketika Guillermo pertama kali dikenalkan kepada Herbalife pada saat libur musim panas sekolah medis, itu adalah 
kesempatan bisnis yang ingin ia manfaatkan. Akhirnya, sponsornya mengenalkan ia kepada seseorang yang telah 
memberikan pengaruh besar dalam hidupnya- anggota Chairman’s Club Nani Rancel. Mendengar Nani Rancel berbicara 
mengenai bisnis dengan antusiasme yang sangat tinggi meyakinkan Guillermo bahwa ini adalah kesempatan yang tidak 
dapat ia lewatkan. Ia meminjam uang untuk membeli IBP dan terjun langsung. Meskipun dahulu ia langsung merasa ragu. 
“Saya takut saya tidak dapat menjual,” ingat Guillermo. 
  
Titik balik datang pada 1993 saat Guillermo bekerja untuk mendapatkan cukup uang untuk pergi ke Miami dan melihat Mark 
Hughes berbicara. Ia menyadari potensi dari Herbalife lebih dari apa pun yang pernah Ia bayangkan. Itulah saat Guillermo 
membuat komitmen 100% kepada Herbalife. “Belakangan saya tahu bahwa kalau mereka mau mengajari saya, saya 
bersedia untuk belajar. Beberapa tahun sesudah menjadi President’s team, Guillermo bertemu Carola pada pertemuan 
Herbalife. “Kami seperti kombinasi yang sempurna,” kata Guillermo. “Carola mengajarkan saya untuk tidak bekerja untuk 
uang, tapi bekerja untuk orang banyak”.   
 
Guillermo dan Carola tinggal di Bolivia dan menikmati gaya hidup yang datang dari kesuksesan mereka. Mereka juga sangat 
berkomitmen dalam membantu orang lain dan mereka mendorong orang lain untuk melakukan hal yang sama, baik 
membantu anak-anak yang membutuhkan atau mendukung tim olah raga lokal. “Kami mengikuti contoh Mark Hughes untuk 
memberikan kembali ke orang banyak,” kata Guillermo. 
 
 
Beritahukan sebanyak mungkin organisasi Anda tentang berderet pembicara luar biasa yang 
telah kami siapkan khususnya untuk Anda. Beli tiket Anda SEKARANG!  

 
 

Hubungi Distributor Services di 021 5760950 dan amankan tempat duduk Anda! 
SKU: D859   Harga US$120.00 / IDR 1,446,000 
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SSPPEECCIIAALL  GGUUEESSTT  SSPPEEAAKKEERR  AANNNNOOUUNNCCEEMMEENNTT!!  

 

GGUUEESSSS  WWHHOO’’SS  BBAACCKK??  
 

He was such an inspiration to the Asia Pacific Leadership at the World 
Team School in Macau, we had to bring him back for your whole 
organization to see at the Extravaganza! Joined by his wife Carola, this 
awesome tandem is expected to take your business to greater heights! 
By popular demand, we would like you to welcome;  
 

CChhaaiirrmmaann’’ss  CClluubb  MMeemmbbeerrss    
GGuuiilllleerrmmoo  &&  CCaarroollaa  LLuunnaa  

  
 
 

Herbalife has opened up a world of opportunity to Guillermo and Carola Luna. As a struggling medical student in 
Venezuela, Guillermo knew he wanted to help people, but he also needed to provide for himself. He would stand 
in line for as long as two hours, just to get a free lunch at the university, so he could stay in school and become a 
physician–to help people. As difficult as it was to get by, he found a way.   
 
When Guillermo was first introduced to Herbalife during summer break from medical school, it was the business 
opportunity that intrigued him. Eventually, his sponsor introduced him to someone who was to have a profound 
influence on his life–Chairman’s Club member Nani Rancel. Hearing Nani talk about the business with such 
enthusiasm convinced Guillermo that this was an opportunity he couldn’t miss. He borrowed the money to buy an 
IBP and jumped in. He immediately started to have doubts, though. “I was afraid I couldn’t sell,” Guillermo recalls.  
 
A turning point came in 1993 when Guillermo scraped together enough money to go to Miami and see Mark 
Hughes speak. He realized the potential of Herbalife was beyond anything he ever imagined. That’s when 
Guillermo made a 100% commitment to Herbalife. “I knew then that if they were willing to teach me, I was willing to 
learn. A few years after advancing to President’s Team, Guillermo met Carola at a Herbalife meeting. “We are like 
a perfect combination,” Guillermo says. “Carola taught me to not work for the money, but to work for the people.”  
 
Guillermo and Carola reside in Bolivia and enjoy the lifestyle that comes with their success. They are also deeply 
committed to helping others and they encourage others to do the same, whether it’s helping children in need or 
sponsoring a local sports team. “We follow Mark Hughes’ example of giving back to people,” says Guillermo. 
 
 
Expose as much of your organization as possible to the amazing line up of speakers we have 
prepared especially for you. Purchase your tickets NOW! 

 
 

Call Distributor Services on 021 5760950 and secure your seat! 
SKU: D859   Price US$120.00 / IDR 1,446,000 


