
  
 

Išsamesnę informaciją gauti ir mokėjimą atlikti galima vietiniame „HERBALIFE“ pardavimų centre tel. 8 800 900 
34 arba el. paštu LTorderline@filuet.lv 

 

   
CCChhhaaaiiirrrmmmaaannn`̀̀sss   CCCllluuubbb   mmmeeemmmbbbeeerrr   
BBBlllaaakkkeee   MMMooorrrgggaaannn   BBBAAALLLTTTIIIJJJOOOJJJEEE!!!   
RRyyggaa  ((LLaattvviijjaa)),,  22001100  mm..  lliieeppooss  55––66  dd..  

PPaassiižžyymmėėkkiittee  ssaavvoo  kkaalleennddoorriiuujjee  ––  JJūūss  NNEEGGAALLIITTEE  
pprraalleeiissttii  ššiioo  įįvvyykkiioo!!!!!!  
Septyniolikmetis Bleikas metė mokyklą ir šienaudamas pieveles užsidirbdavo 300 dolerių 
per mėnesį. Tada jis pirmą kartą televizijos laidoje išgirdo apie Herbalife. „Gavau 
distributoriaus telefono numerį ir tuojau pat jam paskambinau, – prisimena Bleikas. – 
Tačiau, kai jis sužinojo, koks aš jaunas, nukreipė mane pas kitą distributorių. Man atrodo, 
jis manė, kad, būdamas tokio amžiaus, aš negaliu būti gana rimtas.“ Kanadietis tęsia: 
„Tuojau pat pradėjau vartoti produktus, sulysau 13 svarų ir įsitikinau, kad jie veikia. 
Kadangi iki tol niekad niekuo neprekiavau ir nežinojau, kaip rengti pristatymus, tiesiog 
kalbėjau apie savo rezultatus. Būtent taip suradau pirmuosius savo klientus.“ Suaugusieji 
rimtai nežiūrėjo į Bleiką, todėl jis plėtojo savo verslą tarp bendraamžių. Jo verslas augo 
lėtai, tačiau tolygiai. Nuosekliai ir ryžtingai dirbdamas, įveikdamas daugybę kliūčių, Bleikas 
darė pažangą ir galų gale kvalifikavosi į prezidentų komandą. „Tapęs prezidentų 
komandos nariu, jau galėjau dirbti kartu su Herbalife distributoriais, – prisipažįsta Bleikas. 
– Jų pamokos buvo neįkainojamos.“*  

*Rezultatai susiję tik su konkrečiu asmeniu (arba pavyzdžiais).   

KKvvaalliiffiikkaacciijjooss  ((22001100  mm..  ssaauussiiss––ggeegguužžėė))::  
VVIIPP  ddiissttrriibbuuttoorriiųų  pprraattyybbooss    
• Atviros visiems distributoriams, kurie per vieną mėnesį sukaupė 500 punktų. 
 
SSėėkkmmėėss  kkūūrrėėjjųų  pprraattyybbooss  
• Atviros visiems distributoriams, kurie per du mėnesius sukaupė po 500 punktų. 
• Atviros visiems distributoriams, kurie per vieną mėnesį sukaupė 1000 punktų. 
 
VVaaddoovvųų  pprraattyybbooss    
• Atviros visiems vadovams. 
 
LLyyddeerriiųų  pprraattyybbooss  
• Atviros visiems TTAABB  ТТееаамм  iirr  AAWWTT  22001100 komandos nariams IR 
• Atviros visiškai kvalifikuotiems vadovams, kurie per kurį nors vieną mėnesį sukaupė 10 000 punktų ARBA 
• Atviros visiškai kvalifikuotiems vadovams, kurie per du mėnesius sukaupė po 5 000 punktų  
• Atviros visiškai kvalifikuotiems vadovams, kurie per keturis mėnesius sukaupė po 2 500 punktų ARBA  
• Atviros visiškai kvalifikuotiems Vadovams, kurie per kurį nors vieną mėnesį sukaupė 500 atlygio už paslaugas taškų (RO) ARBA 
• Atviros tiems vadovams, kurie vadovo statusui kvalifikavosi per kvalifikacinį periodą ir, be kvalifikacinių apimčių, papildomai per kurį nors 

vieną mėnesį sukaupė 5 000 punktų arba per du mėnesius sukaupė po 2 500 punktų.  
 

KKvvaalliiffiikkaacciinniiss  pprriiėėmmiimmaass  
• Atviros visiškai kvalifikuotiems vadovams, kurie per kurį nors vieną mėnesį sukaupė 10 000 punktų ARBA  
• Atviros visiškai kvalifikuotiems vadovams, kurie per keturis iš eilės mėnesius iš viso sukaupė 12 500 punktų, tačiau ne mažiau kaip po 2 500 

punktų per kiekvieną mėnesį ARBA 
• Atviros visiškai kvalifikuotiems vadovams, kurie parėmė 12 naujų pirmosios kartos distributorių (papildoma sąlyga – visi 12 distributorių, 

pasirašytų per kvalifikacinį laikotarpį, turi savo ID numeryje sutalpinti bent vieną produkto užsakymą). 
 

EEkksskkuurrssiijjaa  ppoo  RRyyggąą  LLIIMMUUZZIINNUU  ssuu  BBlleeiikkuu  MMoorrggaannuu    
• Atvira visiškai kvalifikuotiems vadovams, kurie per kurį nors vieną mėnesį sukaupė 10 000 punktų. 

 
 

 


