
  
 

Vairāk informācijas saņemt Jūs variet vietējā Herbalife Pārdošanas centrā,  
pa tālruņa numuriem: (+371) 6737 65 75 (76) vai pa elektronisko pastu: LVorderline@filuet.lv 

 

   
CCChhhaaaiiirrrmmmaaannn`̀̀sss   CCCllluuubbb   dddaaalllīīībbbnnniiieeekkksss   
BBBllleeeiiikkksss   MMMooorrrgggaaannnsss   BBBAAALLLTTTIIIJJJĀĀĀ!!!   
LLaattvviijjaa,,  RRīīggaa,,  22001100..ggaaddaa  55..  ––  66..  jjūūnniijjss  

IIeerraakkssttiieett  ssaavvāā  ddaarrbbaa  kkaalleennddāārrāā  ––  JJūūss  NNEEVVAARRIIEETT  
nneeppiieeddaallīīttiieess  ššaajjāā  ppaassāākkuummāā!!!!!!  
17 gadu vecumā Bleiks Morgans pameta skolu un pelnīja 300 ASV $ mēnesī, pļaujot 
zāli, līdz kādā televīzijas pārraidē izdzirdēja par Herbalife. "Es pierakstīju Konsultanta 
tālruņa numuru un uzreiz piezvanīju," atcerās Bleiks, "bet, kad viņš uzzināja, cik man 
gadu, viņš mani nosūtīja pie cita Konsultanta. Acīmredzot, viņš neticēja, ka šajā vecumā 
es varētu būt nopietns." 
 

Kanādas pilsonis turpina: "Es uzreiz sāku lietot produktus, zaudēju 5,5kg svara un 
pārliecinājos, ka produkts strādā. 
 

Tā kā es nekad iepriekš neko nebiju pārdevis, es nezināju kā stāstīt par produktu, tāpēc 
es runāju par saviem rezultātiem. Un tas ir kā es ieguvu savus pirmos klientus." 
Pieaugušie Bleiku neuztvēra nopietni, tāpēc viņš savu Herbalife biznesa uzsāku 
vienaudžu vidū. Viņa bizness auga lēnām, bet stabili. Pateicoties stingrai neatlaidībai un 
mērķtiecībai, neskatoties uz dažādiem šķēršļiem, Bleiks soli pa solim virzījās uz priekšu, 
līdz kvalificējās Prezidentu Komandai. 

 

"Kļūstot par Prezidentu Komandas dalībnieku, es guvu iespēju strādāt kopā ar Herbalife vadošajiem Konsultantiem," atzīst Bleiks. "Viņu 
treniņi ir ļoti vērtīgi."*  

*Ieņēmumi attiecās tikai uz konkrētām personām (vai piemēriem).   
  

KKvvaalliiffiikkāācciijjaass  ((22001100..GGAADDAA  JJAANNVVĀĀRRIISS  --  MMAAIIJJSS))::  
  
VVIIPP  KKoonnssuullttaannttuu  ttrreenniiņņšš  
• Atvērts visiem Konsultantiem, kuri uzkrājuši 500 Apjoma Punktus vienā no mēnešiem. 
 
VVeeiikkssmmeess  CCēēllāājjuu  ttrreenniiņņšš  
• Atvērts visiem Konsultantiem, kuri divus mēnešus uzkrājuši 500 Apjoma Punktus. 
• Atvērts visiem Konsultantiem, kuri uzkrājuši 1000 Apjoma Punktus vienā no mēnešiem. 
 
‘‘SSuuppeerrvviissoorr’’  ttrreenniiņņšš  
• Atvērts visiem ‘Supervisor’. 
  
LLīīddeerruu  ttrreenniiņņšš 
• Atvērts visiem TTAABB  KKoommaannddaass  ddaallīībbnniieekkiieemm  uunn  AAWWTT  22001100 UN 
• Atvērts visiem pilnībā kvalificētiem ’Supervisor’, kuri uzkrājuši 10000 Apjoma Punktus vienā no mēnešiem VAI 
• Atvērts visiem pilnībā kvalificētiem ‘Supervisor’, kuri divus mēnešus uzkrājuši 5000 Apjoma Punktus VAI 
• Atvērts visiem pilnībā kvalificētiem ‘Supervisor’, kuri četrus mēnešus uzkrājuši 2500 Apjoma Punktus VAI 
• Atvērts visiem pilnībā kvalificētiem ‘Supervisor’, kuri uzkrājuši 500 Autoratlīdzības Punktus (RO) vienā no mēnešiem VAI 
• Atvērts visiem ‘Supervisor’, kuri kvalificējušies ‘Supervisor’ statusam kvalifikācijas perioda laikā un papildus kvalifikācijas apjomam 

uzkrājuši 5000 Apjoma Punktus vienā no mēnešiem vai 2 mēnešus pa 2500 Apjoma Punktiem. 
 
KKvvaalliiffiikkāācciijjaass  ppiieeņņeemmššaannaa 
• Atvērta visiem pilnībā kvalificētiem ’Supervisor’, kuri uzkrājuši 10 000 Apjoma Punktus vienā no mēnešiem VAI 
• Atvērta visiem pilnībā kvalificētiem ’Supervisor’, kuri uzkrājuši summāri 12 500 Apjoma Punktus četru secīgu mēnešu laikā, bet ne mazāk kā 

2500 Apjoma Punktus katrā mēnesī VAI 
• Atvērta visiem pilnībā kvalificētiem ’Supervisor’, kuri parakstījuši 20 jaunus Konsultantus pirmajā līnijā (papildus noteikumi: visiem 20 

Konsultantiem jāveic vismaz viens produktu pasūtījums ar savu ID numuru). 
 
EEkksskkuurrssiijjaa  LLIIMMUUZZĪĪNNĀĀ  ppaa  RRīīgguu  kkooppāā  aarr  BBLLEEIIKKUU  MMOORRGGAANNUU  

• Atvērts visiem pilnībā kvalificētiem ’Supervisor’, kuri uzkrājuši 10 000 Apjoma Punktus vienā no mēnešiem. 
 
 

 


